
Module 1

                                 Connaitre son marché
-Identifier le cadre réglementaire dans lequel s’inscrit l’entreprise
-Analyser la clientèle présente sur le marché visé 
-Analyser la concurrence existante : l’étude et la veille de la concurrence

Module 2

                       Formaliser son business model CANVA
-Cartographier les éléments clés de votre modèle économique 
-Mettre en cohérence ce qui est attendu par le client et les moyens 
-Planification des moyens et des ressources

Module 3
                Acquérir les clés d’une posture entrepreneuriale
-Clarifier sa vision et sa mission
-Identifier les compétences du chef d’entreprise

Module 4
                       Elaborer sa stratégie commerciale  
-Définir ses cibles et les circuits de distribution de l’offre
-Les outils de pilotage du développement commercial

Module 5

               Réaliser sa projection financière prévisionnelle  
-Compte de résultat prévisionnel
-Réaliser son prévisionnel d’activité à 3ans
-La notion de seuil de rentabilité et plan de financement (investissements,
besoin en fonds de roulement, sources de financement)

Module 6

              Identifier les différents statuts juridiques &  
                   les implications fiscales & sociales :
-Présentation des statuts juridiques existants (EI, SARLU, SARL, SASU, SAS)
et des régimes fiscaux -cas spécifique de la micro-entreprise
-Choisir sa forme juridique
-Les formalités et les interlocuteurs de la création

Programme de formation sur mesure - nous consulter.
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